De Google Zero-Click Crisis vereist een onmiddellijke
verschuiving naar een gediversifieerd traffic-portfolio.

Google Executive Summary

Search

W De Crisis: Google transformeert van een
linkprovider naar een antwoordmachine.

W De Impact: Contentmakers worden uit de
waardeketen gesneden; verkeersverlies
tot 63% is de nieuwe realiteit.

W De Oplossing: Een fundamentele pivot
van SEO-afhankelijkheid naar een portfolio
van directe kanalen, social search en
alternatieve zoekmachines.




Al-overzichten en zero-click searches vernietigen
organisch verkeer en bedreigen directe conversies.

Verwacht Organisch Verkeer (100%)

-25% (Industriegemiddelde)

-40% (Sterke Al-
overlap)
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Evaporatie van traffic
tussen 2024 en 2026

People Inc.)

-30% _ +45%

Organisch Stijging in
Verkeer CPA

Vereiste verhoging van Cost Per Acquisition om
omzetverlies via betaalde kanalen te compenseren.

-63% (Worst-case:

“Zoekmachines evolueren van linkenleveranciers
naar antwoordmotoren. Makers worden uit de
waardeketen gesneden, waardoor het 10 keer

moeilijker wordt om verkeer terug te krijgen.”

o R
Matthew Prince, CEO Cloudflare
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Een structurele herstelstrategie vereist kanaaldiversificatie
over Vijf strategische pijlers.

Traffic Recovery Framework 2026
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1. Content R, Alternativ 3. Social Search 4. Directe 5. Technical SEO
Reoptimalisatie - Zoekmachines Dominantie Kanalen voor LLM's

Van informatief Bing, TikTok, Nieuwsbrieven, Schema markup en
naar transactioneel. DuckDuckGo en Instagram, owned media en E-E-A-T signalen.
- retail media. LinkedIn. partnerships.




Verschuif de focus van puur informatieve content naar
transactionele en long-tail queries.

Pijler 1: Content Reoptimalisatie

Transformation Matrix

Oud: Vatbaar voor Al (Generiek) Nieuw: Veilig voor Al (Specifiek)

Transactionele, ervaringsgerichte
long-tail queries.

Generieke, feitelijke vragen.

2
Hoe werkt een hypotheek? Amsterdam reviews

r ] , Hypotheek afsluiten ZZP'er 2026

Status 2026: Opgeslokt door Status 2026: Genereert diep,
Al-overzichten; zero clicks. converterend verkeer.

Tactische Verschuiving

Voeg primaire data, sterke opinies en directe transactionele waarde toe om
de klik af te dwingen in B2B, Finance en Retail.
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Claim direct marktaandeel op Bing en niche-platformen
hu de concurrentie nog laag is.

Pijler 2: Alternatieve Zoekmachines

Platform Readiness Table

Platform & Prioriteit

Bing & Copilot

DuckDuckGo

Target Audience

B2B en oudere demografie.

Privacy-bewuste
consumenten.

Vereiste Optimalisatie Tactiek

Directe integratie met Bing
Webmaster Tools en Copilot
citations.

Lokale SEO en privacy-first on-
page signalen.

Niche & Retail Media
(Bol.com / Amazon)

D
O

Bottom-of-funnel e-commerce
kopers.

Productfeed-optimalisatie en
in-platform advertenties.




Optimaliseer TikTok, Instagram en LinkedIn als primaire
zoekmachines voor de nieuwe generaties.

Pijler 3: Social Search Dominantie
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TikTok Instagram | LinkedIn
: Locatie & B2B thought-
géseiilsdrachten inspiratie | leadership

zoeken [ﬁ zoeken

High-Conversion Formats

+ Video SEO: Gesproken trefwoorden en ondertiteling geoptimaliseerd voor algoritmes.

+ Educatieve Carrousels: Hoge dwell-time genereren op LinkedIn en Instagram.
+ Thought-Leadership Threads: Directe autoriteit opbouwen via persoonlijke B2B-profielen.




Bouw een defensieve traffic-buffer via owned media,
nieuwsbrieven en structurele partnerships.

Pijler 4: Directe Kanalen

Decoupling Chart

Google Traffic

Revenue

+25%

De People Inc. Benchmark

Verloor 63% zoekverkeer in 2 jaar,
maar de totale omzet steeg met 25%.

De Strategie

Verschuiving naar nieuwsbrief-
abonnees, actieve community-functies
en partnerships met streamingdiensten.

De Nederlandse Norm

Bouw first-party data. Een
nieuwsbriefabonnee heeft een 4x
hogere LTV (Life Time Value) dan een

anonieme Google-bezoeker.




Executive consulting

Optimaliseer de technische architectuur en E-E-A-T
sighalen expliciet voor Large Language Models.

Pijler 5: Technical SEO

LLM
Signalen

Expliciete E-E-A-T author
sighalen, geciteerde bronnen,

Technische SEO is
geen groeimotor meer;
het is de absolute
hygiéne-eis om correct
geciteerd te worden
door Al-engines.

Traditionele SEO Hygiene

Core Web Vitals, snelle laadtijden, foutloze indexering.




Lokale first-movers compenseren zoekverlies succesvol
door radicale kanaaldiversificatie.

Mini-Case Study Board

Retail Sector

Intratuin

Zette een definitieve
streep door de fysieke

folder. b5
Compenseert digitaal

bereik via een
advertentiestrategie
gebaseerd op locatiedata,
in-app adverting en Digital
l Out of Home (DOOH).

Omnichannel

Ahold Delhaize

Realiseerde 8,3% online
groei in Q1 2026 ondanks
organische SEO-druk.

Succes wordt gedreven

door naadloze cross-channel
activatie en strategische
distributie-partnerships

(0.a. Uber Eats).

B2B SaaS

Software Markt

Verlaagde de
afhankelijkheid van
generieke organische leads

Succesvolle pivot naar
search dominantie en de
exponentiéele groei van
wekelijkse diepgaande
nieuwsbrieven.




Voorkom fatale fouten bij het omgooien van de
digitale strategie naar een nieuw kanaalmodel.

Wat je absoluut niet
moet doen

e Panic Pruning: Massa’s
‘underperforming’ content verwijderen
zonder de LLM-trainingswaarde te
wegen.

o Keyword Cannibalization: Dezelfde
exacte content ongefilterd kopiéren
naar LinkedIn, TikTok en eigen blog.

e Bing Negeren: Uitsluitend focussen op
Google Search Console en Bing
Webmaster Tools vergeten.

Wat je onmiddellijk
moet doen

v

* Incrementeel Testen: Budgetten
gecontroleerd verschuiven op basis
van harde datapunten, niet op paniek.

e First-Party Focus: Elke campagne
inrichten op het direct vangen van
contactgegevens.

e Menselijke Expertise: Investeren in
origineel onderzoek en meningen; Al
kan meningen niet synthetiseren als
feiten.
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De implementatie-roadmap transformeert
theorie in actie gedurende de eerste vier weken.

Week 1 Haa Week 3

Traffic Vulnerability Audit. >ontent Re-alignment Alternatieve Activatie.
|dentificeer exact welk slis ag Claim profielen op Bing
percentage top-pages jve | en richt social search

kwetsbaar is voor Al. tre IC f templates in.

Owner: SEO Lead en itec Owner: Digital Marketeer



Stuur actief op gediversifieerde traffic-bronnen en meet
uitsluitend de ROI per geisoleerd kanaal.

Traffic Portfolio 2026 Target

Alternatief
(10%)

_ Google
Social (40%)
Search

(20%)

Direct/Owned
(30%)

Conversion Rate per Kanaal ROI per Content Format

Direct Verkeer

Social Search

- 4.2% @ Video SEO: Hoge ROl

Organisch (Google) Q Nieuwsbrief: Hoogste LTV

- 1.8% e Generiek Blog: Negatieve RO
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Anticipeer op een gerichte eenmalige CAPEX-investering
om de technische en content-transitie te versnellen.

@ Audit & Strategie (20%) - @ Content Re-writing (40%) - @ Technical Tool Stack © Social Experiments

Kwetsbaarheidsanalyse Ombouwen naar (15%) - Software upgrades (25%) - Media spend en
door externe consultants. transactionele intentie voor LLM tracking en creatie voor native
(intern/freelance). geavanceerde schema. platform content.

Richtbudget: €15.000 - €75.000
(schaalt lineair met de omvang

van de content-bibliotheek).




De vijf strategische realiteiten om morgenochtend
in de directiekamer te presenteren.

Zoekverkeer devalueert: Accepteer het structurele risico van tot wel 63% verlies in
top-of-funnel verkeer door Al-antwoorden.

Intentie boven volume: Verschuif het complete contentbudget van generieke
informatie naar transactionele, long-tail expertise.

Social is Search: Behandel LinkedIn, Instagram en TikTok als primaire
zoekmachines met eigen specifieke SEO-regels.

First-party data is de kluis: Direct verkeer via nieuwsbrieven en communities is de
enige gegarandeerde veilige haven.

Tech stack voor LLM’s: Upgrade technische SEO om bots niet alleen te laten
crawlen, maar LLM's feitelijk te laten citeren.

ofl=flefio g



Start onmiddellijk met deze drie topprioriteiten
om het tij binnen dertig dagen te keren.

v

Isoleer hetrisico

Voer een 'Content Vulnerability
Audit' uit op de top 50 best
scorende pagina's.

Identificeer direct welke
vatbaar zijn voor Al-vervanging.

»

Claim alternatieven

Activeer direct profielen op
Bing Webmaster Tools, claim
de ruimte en verifieer formele
E-E-A-T bedrijfssignalen.

v

Lanceer de pilot

Zet één converterende, high-
intent zoekterm direct om in
een LinkedIn-carrousel of
TikTok short-form video.

De komende 18 maanden bepalen wie er over drie jaar nog relevant is.
Diversifieer nu, of betaal straks de hoofdprijs in CPA.



